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Wir verfiigen uiber samtliche relevanten Handelszugange, um dezentrale Technologien uber unser VKW in den Markt zu
integrieren - Erneuerbare-Energien-Anlagen ebenso wie Anlagen zur Kraft-Warme-Kopplung oder grol3e
Industrieverbraucher. Mit unserem automatisierten Multimarkt-Ansatz sichern wir die bestmogliche Platzierung und
Vermarktung der bereitgestellten Flexibilitaten auf Erzeuger- und Verbraucherseite und leisten so einen zentralen
Beitrag fur das Gelingen der Energiewende.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir Dich, als

Account Manager (w/m/d)

e Stelle
¢ Remotearbeit moglich
e Einsatzort: Sachsen, Leipzig / Hybrid

o Berufsfeld: Wirtschaftswissenschaften, Wirtschaft, Verwaltung, Naturwissenschaften, Landwirtschaft, Natur,
Umwelt, IT & Telekommunikation, Ingenieurswissenschaften

¢ Festanstellung, Voll- oder Teilzeit

¢ Bewerbungsfrist: 10.07.2024

Ihr Aufgabengebiet

o o Eigenstandige Betreuung und Bindung von Bestandskunden im definierten Produktsegment oder
Kundengruppe.
o Unterstitzung der Key Account Manager bei der Gewinnung und Betreuung von Grof3- und Neukunden.
o Betreuung von Vertriebspartnern in den Belangen des operativen Tagesgeschaftes.
Erstellung von Angebot, Verhandlung und Begleitung bis Vertragsabschluss fur alle standardisierten Produkte
im definierten Produktsegment.
Pflege von Kunden- und Kommunikationsdaten in den CRM Systemen.
Kommunikation mit Kunden auf allen Entscheidungsebenen, um Probleme und Anfragen zu losen.
Analyse, Bewertung und Verbesserung des Kundenportfolios.
Entwicklung von Neugeschaft mit Bestandskunden.
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Unsere Mitarbeiter profitieren von

e Finanzielle Benefits
Betriebliche Altersvorsorge. Attraktives Benefitspaket mit Jobbike oder Jobticket, Kitazuschuss und steuerfreiem
Sachbezug (50 €/Monat). Urlaubs- und Weihnachtsgeld.

Attraktives Weiterbildungsbudget Kostenlose Nutzung des Sprachenlernprogramm Babbel.

e Verpflegung
Kostenlose Getranke und Obstkorbe.

Freie Gestaltung des Arbeitsortes, im Rahmen der hybriden Arbeitsweise, zwischen Homeoffice und Biiro.

Ihr Profil

e Berufseinsteiger
Qualifikationen:

e Erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftliches Studium oder eine abgeschlossene kaufmannische
Berufsausbildung mit weiterfuhrender Qualifikation.

e Erste Vertriebserfahrung im technisch gepragten Losungsvertrieb mit komplexem

Kommunikationsaufkommen.

Kommunikationsstarke, Verhandlungsgeschick und Selbststandigkeit.

Grundkenntnisse der Energiewirtschaft.

Vorkenntnisse in Salesforce, Confluence und Jira sind von Vorteil.

Sicherer Umgang mit MS-Office.

Sichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Sprachen:


https://www.wikway.de/companies/e2m/
https://www.wikway.de/companies/e2m/
https://www.e2m.energy/de/
https://karriere.e2m.energy/
https://twitter.com/e2m_Media/
https://www.xing.com/pages/energy2marketgmbh/
https://www.linkedin.com/company/e2m-energy2market
https://www.youtube.com/channel/UCNQ7zsfm1kdW70AZvJYJ1dA
https://www.kununu.com/de/energy2market1

Deutsch (Kenntnisstand mindestens: Muttersprache)
Englisch (Kenntnisstand mindestens: Verhandlungssicher/ FliefSend (in Wort und Schrift))

Kontakt

L[]
e Bewerbungen bitte an: jobs@e2m.energy

Anschrift

energyZ2market GmbH
Human Resources

Frau Juliane Hemmann
Stichwort: WIKWAY-Anzeige
Weilsenfelser Stralse 84
04229 Leipzig

Deutschland
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